
Ihre Aufgaben: 
 ■ Disziplinarische und fachliche Führung des Teams OEM Vertrieb
 ■ Vertrieb von Werkzeugen und Werkzeugsystemen für die Maschinenerstausstattungen  

im Rahmen unserer OEM-Strategie
 ■ Technische Beratung und Schulung der OEM-Kunden
 ■ Angebotserstellung und Auftragsbearbeitung
 ■ Verhandlungen von Preisen und Rahmenverträgen
 ■ Marktbeobachtungen und Erkennen von Trends
 ■ Gestaltung und Anpassung des Leitz Produktsortimentes zusammen mit dem  

Produktmanagement und der F&E Abteilung
 ■ Betreuung der Märkte in Deutschland und Italien sowie Ausbau des weltweiten OEM- 

Vertriebs
 ■ Erstellung der jährlichen Budgetplanung für die OEMs
 ■ Durchführung von Mitarbeitergesprächen

Ihre Qualifikationen: 
 ■ Diplom-/Wirtschaftsingenieur oder Studium der Holztechnik mit Erfahrung in  

Holzbearbeitungsprozessen
 ■ Mehrjährige Erfahrung im Verkauf erklärungsbedürftiger Investitionsgüter oder  

Holzbearbeitungswerkzeuge
 ■ Erfahrung mit Großkundenbetreuung inkl. Vertragsgestaltung
 ■ Sehr gutes technisches Verständnis in Holzbearbeitungsprozessen sowie  

kaufmännische Erfahrung
 ■ Kommunikationsstärke insbesondere in Bezug auf industrielle Großkunden oder Key  

Accounts 
 ■ Verhandlungssicherheit in Deutsch und Englisch
 ■ Hohe Eigeninitiative und proaktive Grundhaltung
 ■ Internationale Reisebereitschaft

  
Wir bieten Ihnen einen interessanten Aufgabenbereich mit einem hohen Maß an  
Gestaltungsmöglichkeiten in einem internationalen Umfeld.

Ihre Ansprechpartnerin: Frau Kohnle, +49 7364 950-317, karriere@leitz.org

Wir freuen uns über Ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe  
Ihrer Gehaltsvorstellungen und des frühestmöglichen Eintrittstermines!  

Der Leitz Konzern ist der weltweit führende  
Hersteller von Werkzeugen für die professionelle  
Bearbeitung von Massivholz und Holzwerkstoffen  
sowie Kunststoffen, NE-Metallen und Verbund- 
materialien. Unsere Kunden kommen aus Hand- 
werk und Industrie der Branchen Holzbau und  
Möbelfertigung  sowie Fenster- und  Bauelemente- 

fertigung. Leitz bildet gemeinsam mit den  
Schwesterkonzernen Boehlerit und Bilz die global  
agierende Brucklacher Group. Sie hat in 38  
Ländern der Welt eigene Produktions-, Vertriebs-  
und Servicegesellschaften und erwirtschaftet  
mit über 4.000 Mitarbeitern einen Jahresumsatz  
von 450 Mio. Euro.

Für unsere Konzernzentrale in Oberkochen suchen wir einen

Teamleiter Vertrieb OEM (m/w/d)  


